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ＯＴＡＣＯって何？

 太田市のデジタル地域通貨
スマホアプリまたは専用カードを使い、市内の加盟店で利用可能  
   

chiicaアプリ 定額カード（使い切り）

磁気カード（チャージ式）

※専用カード：定額カード→チャージ不可（使い切り）
          磁気カード→チャージ可 
       （スマホを持っていない高齢者向け）

利用者 加盟店
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ＯＴＡＣＯについて 

令和４年１０月１日のプレミアム付きキャンペーンから
ＯＴＡＣＯの運用を開始（令和５年４月１日より本格導入）
  ※令和４年度まで紙の金券を発行 

chiicaアプリ 定額カード（使い切り）

磁気カード（チャージ式）
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ＯＴＡＣＯの主な利用の仕方

種類
クレジットカード

チャージ
セブン銀行ATM
チャージ

利用可能な店舗

chiicaアプリ ○ ○ 全加盟店

磁気カード
(チャージ式)

※スマホを持っていない
高齢者向け

✕ ○ カード利用可能な
店舗のみ

定額カード
(使い切り)

※チャージ不可
✕ ✕ カード利用可能な

店舗のみ
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ＯＴＡＣＯのカード利用可能店舗と利用不可店舗

アプリ決済のみ利用可能な加盟店と、
アプリ・カード両方利用できる加盟店の２種類がある 

加盟店利用者

QRコード読取

A
アプリのみ
利用可能な
店舗

３９３店舗

Ｂ
アプリ・
カード両方
利用可能な
店舗

５６１店舗

カードに対応するには

端末の導入が必要！！
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ＯＴＡＣＯの主な利用の仕方（定額カード）

定額カード（使い切り）
 ・チャージ不可
 ・カード利用可能な加盟店でのみ決済可能
 ・chiicaアプリに残高を移行可能
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地域通貨って何？ 

■地域通貨とは
 特定の地域やコミュニティ内での利用を目的とした通貨

国が発行している「日本円」とは異なり、自治体や企業などが
独自に発行している。ＯＴＡＣＯにおいては、市が発行しており、
市内の加盟店でのみ利用できる。

 ■地域通貨のメリット
 ①資金の地域外流出を防ぐ⬅市内の加盟店のみで利用可能
 ②貯蓄に回らず消費を促進できる⬅有効期限が設定できる 
 ■地域通貨のデメリット
 ①有効期限があるので、期限を過ぎると使えない
 ②デジタルの場合、操作等に慣れが必要
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太田市デジタル金券(ＯＴＡＣＯ)事業の目的

 ①市内における経済の活性化を図る
  ＯＴＡＣＯの利用拡大を図り、地域通貨のメリットを生かし、
  市内事業者の支援を行う

   ②キャッシュレス化の推進
    キャッシュレス化により生産性向上
  ▶加盟店の換金時の負担を軽減
  ▶加盟店の経費の削減
  ▶消費者の利便性の向上

  ③市の事業への活用及びコストの削減
  行政ポイントやキャンペーンなどへの

 ■地域通貨のメリット

    ①資金の地域外流出を防ぐ 
    ②貯蓄に回らず消費を促進できる
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ＯＴＡＣＯの現状 
■ＯＴＡＣＯ会員数等情報 (令和８年３月３１日時点)

会員数   ９８，６５０人
（参考）太田市の人口：約221,950人

アプリ会員数 ９３，１８５人

磁気カード会員数     ５，４６５人

加盟店舗数       ９５４店舗

カード利用可能店舗数    ５６１店舗

総発行額（Ｒ７年度）     ３２億円超
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ＯＴＡＣＯはどんなことに使われているの？①

 ①行政ポイント
   市が実施する事業において、給付金、助成金、補助金等
   として、ＯＴＡＣＯのポイントを付与。
 
  導入事業例）▶住宅リフォーム支援事業補助金        
        ▶住宅用再エネ機器導入報奨金
        ▶省エネ家電買換促進事業助成ポイント
        ▶妊婦支援給付ポイント
        ▶幼保園給食ポイント
        ▶太田市わくわくポイント など

 ■現金ではなくOTACOにするメリット
    ①貯蓄に回らない 
    ②必ず市内で利用される 市内経済の活性化
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ＯＴＡＣＯはどんなことに使われているの？①の続き

 行政ポイントの一例
   ▶太田市わくわくポイント        

OTACOは市内の店舗のみで利用できるので、
市内の事業者の支援・市内経済の活性化に！

わくわくポイントとは、太田市に住む６５歳以
上の人を対象にした健康づくりの制度です。
“脳にいいアプリ”を利用して健康活動をするこ
とで“わくポ”を獲得し、貯まった“わくポ”を
OTACOに交換することで市内で利用できます。
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ＯＴＡＣＯはどんなことに使われているの？②

 ②贈答用
  プレゼント用や景品としても
   多く利用されている

 定額カード販売機➡
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ＯＴＡＣＯはどんなことに使われているの？③

 ③事業者・生活者支援
  ・チャージ購入すると上乗せになる
   キャンペーンを令和５年以降に５回実施
   
  ・食料品等購入支援として、全市民に５，０００円の
   定額カードを配布（市内経済活性化事業）
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これまでに実施したOTACOのキャンペーン 

 キャンペーン名称 実施期間 購入限度額 上乗せ分ポイント 上乗せ率

第1弾OTACO
普及キャンペーン

R5.6.1～R5.8.31まで 20,000円 2,000pt 10%

第2弾OTACO
普及キャンペーン

R5.10.2～R5.12.31まで
※10月19日販売終了

20,000円 4,000pt 20%

OTACO生活応援
キャンペーン

R6.3.21～R6.5.20まで
※3月23日販売終了

40,000円 10,000pt 25%

令和６年度年末年始
キャンペーン R6.12.4～R7.1.31まで 10,000円 2,000pt 20％

令和７年度２０％
上乗せキャンペーン R7.12.21～R8.1.16まで 20,000円 4,000pt 20％
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ＯＴＡＣＯの課題①
 
 ①デジタルが苦手な方への対応
  会員・加盟店共にデジタルが苦手な方には、
  利便性が伝わらず導入に至らないことも多い。
  せっかく行政ポイントなどでＯＴＡＣＯをもらっても
  利用するのに苦労したという声も。

 ②加盟店の拡大
  新しい決済方法が増えることは負担であり、
  勧めても加入に至らない店舗も。
  カード対応可能な加盟店を増やすことも課題。

 

15



ＯＴＡＣＯの課題②
 
 ③キャンペーンの実施にはたくさんお金がかかる
  住民から実施の要望が強いキャンペーン。しかし、予算が
  数億円規模で必要となるため、市の財源のみでの実施は難しい。
  だが、キャンペーンを実施しないと会員が離れてしまうの
  ではないかという危機感もある。

 ④市外に本店のあるチェーン店などでの利用が多い
  市内事業者の支援が事業の目的の１つなので、市内に本店の
  ある店舗で利用してほしいというのが本音。だが、実際には
  市外に本店があるチェーン店（主に大型の食料品店や薬局）
  などでの利用が多い。
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最後に 

 キャッシュレス決済手段として
   キャンペーン時以外でも利用されている
  キャンペーン時以外でもチャージして利用可能。
   月に３，０００万円以上購入されている。
   

chiicaアプリ

磁気カード（チャージ式）
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OTACOのご利用をよろしくお願いします
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